berét Unternehmen im In- und Ausland

grosster Kunde in Russland

Vertretung gegeniiber Behérden

@ Networking

in Deutschland

3-4 Kontakte nétig um 18% der
Bevolkerung abzudecken

Bedeutung fiir Unternehmen

Internationale Kunden
Ausléndische Markte
Geschaftpartner im Ausland

Neue Kommunikationsformen

Wachsende Kundenanspriiche
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6& Global Business P

Ausléndische Konkurrenz

Inlandische Wirtschaft

Freunde muss man machen wenn man
Sie noch nicht unbedingt braucht

win-win Situationen schaffen

nicht schiichtern sein

Dr. Thomas Borer
Unternehmer

Tischordnung sehr wichtig

Jede Party planen Conclusio

an jedem Tisch ein Mitarbeiter

Personliche Kontakte sind unbezahlbar

Herr Borer anrufen —\yenp, alles schiefgeht

Zielgruppen definieren
Entscheidungstrager identifizieren

Expansioin in andere Lander

internationales Gebilde Globale Konkurrenz

Import- Export Bestimmungen

Inlandische Aufsichtsbehdrden

Ausléndische Aufsichtsbehérden

identifizieren
Zielgruppengerechte Ansprache

Arbeitnehmer

Klassische
Geschéftspartner

Investoren
‘ Exekutive
Politiker ——
| Legislative

Networking

Lobbying

Entscheidungstréager und
Stakeholder

‘ Vereine
Medien/Gesellschaft
Verbesserung Umfeld

Aktionen Stakeholder
Abgestimmte
Botschaften '7

Feedback Strukturen |

Knowledge Management

Strukturen

Fortwahrend X
— Strategien

Handelskammern

Handelsorganisationen
Private Unternehmen

Erfolgsevents besuchen existierende Kanéle nutzen

Interkulturelles Management

Eigenes Netzwerk
Der Aufbau von Netzwerken ist nie zu Ende
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@ Beziehungen

‘Ziele alle Beteiligten = Markteilnehmer
Public Affairs J Reputation = Firmenwert

Ueberzeugungskunst

Offener Wissenstransfer

Gesellschaftliche
Kommunkationsprozesse

Erfolgsrezept

politisch

flankierende Aktivitaten =
vorpolitisch

Personliche Kontakte

Zufallige Kontakte Nicht gentigend

koordiniert
strategisch geplant

z.B. Bush

andere Strategien
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